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投资者关系活动记录表
                                                     
	投资者关系活动类别

	√ 特定对象调研         □ 分析师会议
□ 媒体采访             □ 业绩说明会
□ 新闻发布会           □ 路演活动
√ 现场参观             √ 券商策略会
□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与机构
	景顺长城、恒越基金、太平资产、深梧资产、招商证券、长城基金、天风证券、海通证券自营、华泰证券自营、润洲投资、卓尚投资、南银理财、惠理基金、华杉投资、申万研究所、西南证券、德汇资产、申万投资、华宝证券自营、长城证券、伊诺尔集团、Greater Bay Area Investment、招银国际证券、东方证券、纽利尔资本、Matrix China
长江证券策略会、广发证券策略会、民生证券策略会、开源证券策略会、东吴证券策略会、国海证券策略会、浙商证券策略会

	时间
	2023年2月（共14场）

	地点
	现场会议、电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理蒋渊，集团副总陆磊，董秘特助任慕华，证代张娟

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 交流的主要问题及回复概要
1、 请问现在订单按照下游的行业来拆分，大概是一个什么样的情况？
答：公司现有业务中的制程设备超过90%是半导体领域的设备，目前以湿法设备为主，并已开始炉管和涂胶显影设备业务；10%左右是光伏领域的湿法制绒设备等。目前公司在湿法设备产品线能力基本覆盖了全部湿法工艺，高阶设备90%以上来自于逻辑客户，中低阶设备主要用于6、8寸线、化合物半导体。高纯工艺系统业务包括干法机台必需的高纯特气设备和湿法机台必需的高纯化学品设备以及相关的软硬件集成服务，我们将这部分设备归为支持设备，80%来自于集成电路领域，另外20%是以光伏下游为主，还有一小部分是生物医药相关的业务。
2、 请问公司炉管和涂胶显影设备的收入体量如何？进展如何？未来有没有一个具体的发展方向？
答：2022年炉管和涂胶显影设备有超过八千万元的订单，今年的订单规划我们会在年报中披露。2022年都是8寸的设备。
目前8寸炉管已有重复订单;12寸的炉管设备，今年一季度会送到客户端去做验证，主要类型是ALD Nitride。涂胶显影设备今年8寸设备验证并交付;12寸设备我们已经完成专利检索、技术评估并基本完成了关键单元模组和关键系统的设计，目前在着手框架搭建及DEMO UNIT，并将在今年做模组验证工作，预计明年到用户端系统验证。
公司进行设备新品种的延展主要是从偏商业的角度去考量，国产替代率低、国内还有较大市场需求、公司基于现有业务能力圈同时有能力储备，并能进一步整合到资源有能力去做的细分领域，我们会去尝试开拓并希望能尽快形成有效订单。我们的研发都是作为投资项目来管理，形成任何研发立项都是从市场作为重要输入并以产品开发成功后一个阶段的市场经营成果作为最后的输出来评价。
3、 公司已经建有一座大宗气站，后续气体业务这块有何规划？
答：大宗气站业务是基于我们高纯特气系统和大宗气体纯化及微污染控制业务的延伸，之前电子级大宗气站是法液空、林德等这类国外空气公司里面盈利能力比较强的一个业务板块，持续性也较好，基本上都是由国外几大知名气体公司垄断的。
目前外围对中国集成电路产业卡控政策扰动不断，尤其1007加剧的态势下，下游客户会更多的去考虑国内有能力的供应商。我们目前已经建成国内第一座服务于12寸晶圆厂在28纳米节点的本土的电子大宗气站，后续在国内大宗气市场会有较好的先发优势及良好的竞争力。
电子级大宗气站业务是技术密集、资金密集并需要高度专业化的运营体系和团队，同时还需评估客户的实力及产线运营稳定性等重要因素，供应商与客户间也会进行双向选择。
4、 如何看待气体业务这么分散的竞争格局？
答：我们在电子材料领域目前只做大宗气站业务，我们已经建成28纳米节点12英寸集成电路制造工厂的国产第一座大宗气站，大宗气站是紧贴客户FAB厂的现场供气工厂，我们的运营体系和运营团队将在现场完成至少15年的供应服务，是一个长期和稳定的增量业务，公司目前在这一领域具备先发优势及较强的竞争力。
5、 我们的涂胶显影设备和湿法清洗设备与其他厂商有什么区别？
答：对其他厂商的情况我们可能没有那么了解，我们的涂胶显影设备目前开始交付的是8寸的offline产品，12寸在开发的是Inline Krf。
我们的湿法设备在类别上对标日系大厂布局了全部湿法工艺，目前也是国内湿法设备工艺覆盖最全的。我们的单片清洗设备主要面向28纳米12寸的先进制程客户，在各个工艺工序段均已通过验证。核心工序段的拳头产品如高温硫酸、晶背清洗、单片磷酸均取得了好成绩，单片硫酸清洗设备累计订单量已超10台，这也是在晶圆制造专业工艺人员中公认的整个湿法工艺中工艺难度大、价值含量高、一直以来由日系大厂垄断的湿法设备。我们的单片高温硫酸设备结合至纯20多年来对于高纯化学品的系统管理的能力，设计了独特的回收系统，可以帮助用户大量节约高纯硫酸的使用。
6、 请问光伏设备的交期如何？
答：光伏设备的交期比较快，物料备齐单台的交期大约在一个月，我们去年大概三季度的时候接到10GW的Topcon订单，正在陆续交付中。
7、 光伏10 GW左右的订单，大概对应到怎样的机台数量或收入规模？在市场中的占比是多少？
答：10GW Topcon的湿法制绒设备大概在1.5-2亿元左右价值量，对应大概六十台左右设备数量。光伏行业经历了2年多的技术评估及选择期，2022年开始了新一轮N型电池的新产能建设，尤其在双碳背景下目前市场还是扩张迅速。
我们是去年才刚开始做湿法制绒设备的，之前这块业务已有其他厂商通过整线提供设备的模式在给客户供货，供应商相对来说可能更垄断。我们持续在进行高纯气体和化学品系统的光伏长期用户，看到我们在集成电路领域湿法设备的能力，主动联系到我们希望提供光伏领域湿法设备，我们发现湿法制绒比我们已有的湿法清洗设备更简单，公司出于商业化的考量决定往光伏领域设备延伸。
8、 公司做的业务还是比较多的，请问我们是怎么定位的？
答：这是个非常好的提问。公司上市以来，六年时间，在配置到来自社会宝贵的资源后，加大了“同心能力圈发展，往深处走，往难处走，往空白处走”的战略演进，主旨还是围绕公司高层在2005年就提出的LAB2FAB的战略，关注核心工艺，服务关键制程，将产品布局到集成电路用户全生命周期。
我们通过在高纯工艺支持设备及系统20多年的耕耘，外部积累了长期用户，内部积累了专业务实以客户为中心决策和执行的团队。我们的高纯工艺业务，实则是用户核心工艺的一部分，我们设计制造和建设的高纯气体设备及系统，服务于用户扩散、刻蚀、成膜、注入等干法工艺，我们设计制造和建设的高纯化学品设备及系统，服务于用户湿法各种工艺。我们在高纯工艺已经是国内领头专业厂商，持续服务于中芯、华虹、长鑫、长储、燕东、士兰微等集成电路用户。在此优势基础上，公司选择了往更加难度大空白点多的工艺机台延伸。
工艺机台领域，公司从资源和市场考虑，决策了投入资源开发湿法四个平台全工艺覆盖，对标日系该领域最大厂为追赶目标，努力成为国内湿法新增需求市占率第一，并能参与全球竞争，目前湿法机台已经基本完成大部分工艺的验证进入上量阶段，并且公司在过去两年投入专项工作小组帮助本土上游供应链培养工作，在知识产权自主的基础上，进一步准备好供应链自主，为服务于本土用户的发展步伐打好了基础；在湿法高密度研发投入开始放缓时，我们从用户需求触发，投入资源组建了独立团队进行了炉管和涂胶显影设备的开发，进度如前面的提问回复。
晶圆再生和部件再生，是我们在湿法设备、湿法工艺团队、高纯工艺系统都具备技术优势和成本优势的前提下，结合国内先进制程的再生服务能力不足，持续出口处理再送回国内的市场空间，投入产线建设。同时，合肥的晶圆再生和部件再生基地作为服务基地，既是独立的利润中心，又承载了帮助用户进行工艺开发的平台，以及当前外围局势下很好地服务于本土供应链模块及部件的验证平台。
而大宗气站如前述，也是服务于用户生产运营阶段。
[bookmark: _GoBack]所以，公司在上市六年来，从单一服务于用户在资本开支阶段的主营业务，到现在能服务于用户“建设及爬坡期+量产期+技术升级”的全生命周期，公司实现了在2017年提出的“新征程下关注市场发展、客户需求变化，从商业机会的把握角度，从客户资本开支到稳定运营阶段提供一系列产品及服务”的布局，为公司持续健康的增长奠定了好的基础。
上述内容希望能帮助大家更好地理解我们的战略和布局，我们希望能在用户不同的发展阶段都有好的产品和服务提供。在电子以外，公司布局了生物和光电子，也是对于电子有一定周期性，作了更长远的平滑周期的准备。公司在过往的几年积极地在研发、产品线和产能上都打下了很好的基础，现在仍在为彻底解决供应链稳定而努力。



